
 
 

 
 
 
USU AG 
The Knowledge Business 
Company 
 
Wer Software entwickelt, hat 
es vor allen Dingen mit 
Menschen zu tun.  
Mit ihrem Charakter.  
Ihrer Professionalität.  
Ihrer Kreativität.  
Ihrem Wissen 
 
Wer dies seit 30 Jahren 
erfolgreich tut, hat die 
Geschichte der Software-
branche in Deutschland aktiv 
geprägt. Als Kollektiv. Als 
Korrektiv. Als Wissens-
Netzwerk.  
 
Heute gestalten über 250 
Mitarbeiter den Erfolg 
unseres Unternehmens – 
auch über die Grenzen 
Europas hinaus. 
 
Wissen ist Markt. 
Unser Markt. 
Und Ihr Markt! 
 
Gestalten Sie ihn. 
Zusammen mit uns. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
USU AG 
Personalabteilung 
Sonja Mayer 
Spitalhof 
71696 Möglingen 
Tel: +49 (0) 7141.4867-359 
bewerbungen@usu.de 
www.usu.de 
 
 
 
 
 
 
 

Als dynamisch wachsendes, innovatives Unternehmen des IT-Mittelstands suchen 
wir Verstärkung für unseren Geschäftsbereich Business Solutions. Für namhafte 
Auftraggeber konzipieren, erstellen und pflegen wir innovative Individualsoftware 
zur Unterstützung wissensintensiver Geschäftsprozesse. Wir realisieren Wissens-
portale, die Mitarbeiter und Kunden unserer Auftraggeber gezielt mit Informationen 
und Möglichkeiten der kollaborativen Wertschöpfung unterstützen. Zudem beraten 
wir professionell in den Fragen des Informations- und Wissensmanagements. 
 
Für unseren Standort in Möglingen bei Ludwigsburg oder Bonn  suchen wir einen 
 

Account Manager Business Solutions (m/w) 
Kennziffer BON-MB-10/11 
 
Ihre Aufgaben:  
• Vertrieb unseres Business Solutions-Portfolios an Neu- und Bestandskunden 
• Systematischer Aufbau und langfristige Pflege eigener Kontakte in die IT- und 

Fachabteilungen unserer Interessenten und Kunden 
• Sicheres Präsentieren des USU-Portfolios auf fachlicher und technischer Ebene 
• Identifizieren von Opportunities und Erarbeiten attraktiver Lösungsvorschläge 
• Verfolgen, Verhandeln und Abschließen von Projekten 
• Verantwortung für Umsatz und Deckungsbeitrag  
 
Ihr Profil :      
• Erfahrung und nachgewiesene Erfolge im Vertrieb von komplexen Dienst-

leistungen (Beratung und Softwareentwicklung) 
• Ausgeprägte Fähigkeit zur aktiven Vernetzung, Kontaktpflege und Cross-Selling 
• Breites methodisches und technisches Wissen im Umfeld der Konzeption und 

Entwicklung von Portalen, Individualsoftware und der Systemintegration / SOA 
• Hohe Eigenständigkeit und Selbstmotivation  
• Überzeugendes und souveränes Auftreten 
• Ausgeprägte Abschlussstärke 
 
Unser Angebot:  
• Enge Zusammenarbeit in einem kleinen, schlagkräftigen Sales-Team sowie 

unserer Beratung, verbunden mir kurzen Wegen und flachen Hierarchien 
• Offenheit und Raum für Ideen und Anregungen sowie viel Spaß bei der Arbeit  
• Ein Betriebsklima, dass Sie am Besten selbst erleben sollten - „USU – einfach 

anders“  
• Stetige Weiterentwicklung Ihrer Kompetenzen im Rahmen unserer betrieblichen 

Weiterbildung  
• Leistungsgerechte und ergebnisorientierte Vergütung  
 
Kontakt   
Sie arbeiten mit Schwung und guter Laune und der Umgang mit Menschen macht 
Ihnen Spaß? Dann bewerben Sie sich bitte – gerne elektronisch – unter Angabe der 
Kennziffer, Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins sowie Ihrer Gehaltsvorstellungen 
bei unserer Personalabteilung.  

Mitspieler gesucht! 


